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Orjan valde

Orjan Hanson, SLFF-
medlem och laromedels-
forfattare sedan flera

ar, bestdmde sig for att
starta eget forlag. Har
beradttar han om hur det
gick till och férmedlar
praktiska tips.

EGET Orjan 4r medlem i SLFF
sedan ar 2003. For honom var
det en sjilvklarhet att bli med-
lem, liksom det var sjalvklart
att, som lirare, vara medlem i
LR. Han betonar ocksd att han
har fatt god hjilp av SLFF vid
flera tillfillen. Tips om f6érbun-
det fick han av sitt forsta forlag,
Bonnier Utbildning.

Orjan Hanson blev firdig
larare i engelska och spanska
1986 och har tjinstgjort bade
pa grundskola och gymnasie-
skola. Han har alltid tyckt om
att hitta pa egna 6vningar nir
han inte fullt ut gillat lirobock-
erna som hans klasser anvint.

Storre forlag

P4 go-talet kontaktade han
Bonnier Utbildning och fick

Stora forandringar i skolans varid

att starta
eget forlag

da gora ett 6vningshifte, Bli
battre pa spanska. Det blev en
del tva, och efter ytterligare
nagra ar borjade han skriva ett
basldromedel, Vale, spanska for
ak 6-9, ocksé det for Bonnier
Utbildning. Under arbetet med
Vale hade han olika medforfat-
tare pa olika arskurser, men var
ensam huvudforfattare. Det var
mycket jobb men ocksd mycket
roligt, berdttar han.

Orjan bérjade sedan forfatta
liromedel i engelska for Liber.
Han berittar att han la ner
mycket arbete under en lang tid
med Spice, avsett for ak 6-9. Ak

6 gavs ut 2008, men marknads-

fordes vildigt begrinsat och sal-
de mycket daligt. Nar materialet
for ak 7 nistan var firdigt lades
hela projektet ner. Orjan siger

att ersittningen han fick for allt

arbete byggde pa praxis och var
vildigt dalig. Ligre timlon hade
han aldrig haft sedan han gick
pa hogstadiet!

— Men, siger Orjan om kon-
takten med sina tidigare forlag:
”Jag har haft formanen att arbe-
ta med duktiga redaktérer som
varit bra bollplank for mig, och
det har varit positivt. Negativt
ir att jag ibland fatt kinslan av
att forlagen mest sett oss forfat-
tare som verktyg for att tjina sa
mycket pengar som mojligt.”

Végen till eget férlag
Eftersom Orjan har varit hu-
vudforfattare till tva olika mate-
rial i tva olika amnen pa tva oli-
ka forlag har han under tiden
samlat pa sig mycket kunskap.
Han trodde dirfor att han skul-
le klara sig utan att jobba mot

“Ibland har jag fatt kdnslan av

att férlagen mest sett oss som

verktyg for att tjdna sa mycket
pengar som mojligt.”
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Orjan Hanson ger ut ldrome-
del pa eget férlag. FoOTO: PRIVAT

ett forlag. Viktigt for honom
var ocksa att fa bestimma sjilv.
Han nimner som ett exempel
att Liber, ett av Sveriges storsta
forlag, trycker sina bocker i
Kina, vilket leder till onodiga
utsldpp och nedliggning av
tryckerier hir hemma. Orjan
har i stillet valt att trycka sva-
nenmirkta bocker i Sverige.

Forst tog Orjan kontakt med
ett litet féretag som hjilper
folk att trycka egna bocker,
men efter ndgra telefonsamtal
féredrog han att klara sig sjdlv.
Det &r viktigt att ha ett bra boll-
plank och det har han. Han
arbetar med en mycket erfaren
frilansredakt6r som han trif-
fade pa en forlagsfest.

Det finns massor av duktiga
frilansare som &ven girna job-
bar med sma forlag. Pa sidan 2
i alla laromedel star de upprak-
nade. Det dr bara att ga igenom
ett antal bocker och kontakta
personer som gjort saker du
gillar och sedan gora upp om
samarbete, berittar Orjan.

Fortsattning pa s. 4

»Facklitteratur har en digital framtid”

Sidan 9



Orjan har eget forlag: ?Sként fa betalt direkt”

Fortséttning fran s. 1

Det dr likadant nir det giller
tryck, fortsitter han. Genom att
sdga att din bok ska se ut som
en viss bok som ett tryckeri
redan tryckt, far du av dem all
den information du behover.
Med den informationen kan
du, om du s4 vill, siger Orjan,
ga vidare och ta in fler offerter
fran andra tryckerier.

Hemsida dr ocksa bra att ha
och sedan finns det forstas en
hel del formalia man méste ta
itu med, som att registrera sitt
foretag och t.ex. skaffa ISBN-
nummer, papekar Orjan.

Marknadsféring
Orjan distribuerar och lager-

haller pa tva stillen. Det ena ar
Liromedia i Orebro som har

avtal med bade skolor och kom-

muner. For 6vrig distribution
finns manga alternativ. Dir an-
litar Orjan DC Hallstavik, som
dven skoter om distribution av
cirkulationsexemplar till skolor.
Adresslistor till skolor kan man
kopa av Statistiska Centralby-
ran, t.ex. en lista med alla hog-
stadieskolor med fler 4n 200
elever.

Kostnhader

Kostnaderna for att ge ut egna
bocker dr omfattande, berittar
Orjan Hanson. Det kan ocksa
ta tid att komma in pa markna-
den. Med liromedelspaket som
stracker sig 6ver flera drskurser

méste man dirfor fortsitta att
producera bocker utan att veta
om hela paketet kommer att
bli lyckat och silja bra. Det ar
ddr han befinner sig nu i sin
egen produktion av spanskliro-
medlet Gracias 77-9, siger han.
Ak 7 har salti ett ar och dk 8
kommer ut under viren 2011,
samtidigt som han maste jobba
vidare med dk 9.

— Det dr kanske nédvindig-
heten av detta langa perspektiv
i bade arbete och insatta pengar
som dr frimsta anledningen till
att inte ge ut bocker pa eget for-
lag, siger Orjan. Men samtidigt
ir det en skon kinsla att fa be-
talt direkt i stillet for att 1ana ut
pengarna rantefritt till férlagen
i 6ver ett ar. Han talar ocksa

om att han ir optimist och tror
att hans nuvarande projekt

ska komma in bra pa markna-
den. Blir det s3, tilligger han,
kan han tinka sig att ge ut fler
bocker i framtiden.

Ytterligare tips
Det dr viktigt att veta att man
trivs ihop med sina medfor-
fattare innan man bdrjar sin
langa resa. Om det giller ett
liromedelspaket som stricker
sig 6ver flera ar, tror han ocksa
att det dr viktigt att ha hunnit
lingt med textforfattandet o.s.v.
innan man borjar dra pd sig
kostnader for sjilva produktio-
nen.

Lena Odeldahl

Redaktionen

MANUS MARS 2011



